
Referenz
Strukturierter Vertrieb mit planbarem  

Umsatz und effizientem Projektmanagement



„Die Flexibilität von CAS Engineering ermöglichte eine optimale Anpassung an die Vielzahl 
unserer betriebsspezifischen Anforderungen. Durch die sehr gute Projektbetreuung wurden 
unsere Anforderungen an die Software optimal umgesetzt.“

Andrea Strobel · Geschäftsführerin

Hydro-Elektrik GmbH
Die Hydro-Elektrik GmbH hat die Wasseraufbereitungstechnologie wesentlich beeinflusst. Als marktführendes 
Unternehmen im Fördern, Aufbereiten, Speichern und Verteilen von Wasser liegt der Anspruch in der Entwick-
lung und Herstellung von leistungsfähigen Systemen, die minimalen Bedarf an Frischwasser, energieoptimier-
te Wasserförderung und qualitätserhaltende Speicherung kombinieren.  hydrogroup.de

Branche
Anlagenbau

Ziele und Anforderungen
—  �Flexible und anpassungsfähige CRM-Lösung
—  �Zentrale Verwaltung von Adressen, Dokumenten, 

Projektdaten und Serviceverträgen
—  �Integrierte Planung und Steuerung von Kunden-

projekten
—  �Überblick über Vertriebspotentiale und Verkaufs-

chancen
—  �Unterstützung des Vertriebs und genaue Um-

satzprognosen

Nutzen und Vorteile
—  �Transparenz durch zentrale Informationen 
—  �Adressen, Projektdaten, Dokumente, Termine, 

Aufgaben, Serviceverträge und Verkaufschancen 
auf Knopfdruck zentral verfügbar und immer auf 
aktuellem Stand

—  �Strukturierter Vertrieb mit planbarem Umsatz
—  �Überblick über Verkaufschancen erleichtert das 

Opportunity-Management
—  �Effiziente Planung und Steuerung von Projekten
—  �Konsequente Dokumentation aller Leistungen  

zu einem Projekt

Projektdaten
—  �CAS Engineering
—  �Schnittstelle zu ERP-System

CAS genesisWorld
—  �Professionelles Kundenmanagement
—  �Unterstützt interne Prozesse, steigert Effizienz
—  �Speziell für die Bedürfnisse des Mittelstands
—  �Mobile CRM-Lösungen im CAS SmartDesign®  

für Smartphones, Tablets und Browser
—  �Sichere Daten durch ausgereiftes, mehrstufiges 

Rechtesystem
—  �Sehr gutes Preis-Leistungs-Verhältnis
—  �Etabliertes, mehrfach ausgezeichnetes Produkt
—  �Über 200 CRM-Spezialisten unterstützen vor Ort
—  �Bei mehr als 20.000 Unternehmen erfolgreich  

im Einsatz

Eingesetzte Lösung Hersteller
	  

Einsatzbereich

—  �Adressmanagement
—  �Vertrieb
—  �Projektmanagement
—  �Reporting

Kontakt und Beratung

itdesign GmbH
Friedrichstraße 12
72072 Tübingen
+49 7071 3667-66
crm@itdesign.de
crm.itdesign.de Bi
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