Erfolgreicher Vertrieb

Sales Pro unterstutzt Sie in allen Phasen des Vertriebsprozesses und
ermaoglicht das strukturierte Erfassen von Informationen und Aktivitaten -
vom ersten Kontakt, Uber die Lead-Qualifizierung, bis hin zum erfolgreichen
Abschluss der Verkaufschance und der After-Sales-Betreuung.

Welche Mdglichkeiten bietet Sales pro?

Individuelle Anpassung und Erweiterung der Funktionen einer
Verkaufschance zur Abbildung Ihrer eigenen Vertriebsstrukturen.

Ansprechpartner und ihre Bedeutung erfassen: Haltung und Einfluss
von Entscheidern spielen eine wichtige Rolle bei der Gewinnung von
Auftragen.

Mitbewerberverwaltung: Eine genaue Kenntnis der Wettbewerber und
deren Starken/Schwachen in der entsprechenden Situation
ermdoglichen ein addaquates Handeln.

Behalten Sie den Uberblick Gber aktuelle Verkaufschancen anhand
umfangreicher Auswertungen in der Verkaufschancenansicht.

Konfiguration des Mappings zur Ubernahme von Informationen aus
einem Kontaktbericht zu einem beliebigen anderen Datensatz.

Erstellen Sie Angebote aus Verkaufschancen mit Berticksichtigung von
hinterlegten Preis- und Rabattlisten sowie automatischer
Wahrscheinlichkeitsberechnung.
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Jetzt informieren

Sie mochten mehr tber Sales pro erfahren? Wir beraten Sie gerne!

Telefon: +49 721 9638-188 E-Mail: sales@cas.de Web: www.cas-mittelstand.de

Vorteile auf einen Blick

m Definition eigener
Vertriebsprozesse, inkl. 2-
stufiger Strukturen

B Mitbewerberverwaltung fir
mehr Chancen im Vertrieb

B Kriterienkataloge zur Ermittlung
der Verkaufswahrscheinlichkeit

B Umfangreiche Auswertungen
wichtiger Kennzahlen und
Darstellung im Sales Funnel

® Verwaltung von kunden- und
produktspezifischen Preis- &
Rabattlisten
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